ER K AU
Nachtragliche Preisnachlﬁsse an den Kunden

Im Verkaufsbereich glbt es drei verschiedene Arten fiir einen nachtriiglichen
Preisnachlass:

e Der Kunde erhilt einen Bonus.

Ein Bonus berechnet sich als Prozentsatz des Jahresumsatzes.
Bsp: Bruttojahresumsatz bei Fertigerzeugnissen 892.500,-- €, Kundenbonus 3%

Berechnung des Bruttocbonus:

892.500,--€*3/100=_26, F 75; OO0 €

Berechnung des Nettobonus:

Nettobonus 100 % ’7 i5 CU 4 J€ - Konto: EBFE, EBHW -> é&rh

+ USt 19% 475 00 € - Konto: UST —2 assiva
Bruttobonus 119% X6 M(% - Konto: FO —7 Alkkhv o & "5"
Buchungssatz: 5

S004 £BFE  2L500,0E -

4800 ST W a1 XY FO ,ag;_;z A90E

e Der Kunde erhilt Gutschrift wegen eines Sachmangels
( Méngelriige).

Bei Gutschriften aufgrund von Sachméngel wird die Ware nicht zuriickgesandt.

Deswegen erfolgt keine Stornierung sondern eine Buchung im Unterkonto
Erlosminderung.

Bsp: Leichte Kratzer bei der Lackierung. Der Kunde schickt die Handelsware
nicht zuriick, erhélt aber eine Gutschrift wegen Sachmangel , brutto 95,20 €.

Buchungssatz:

OF £RHE _&CJ U
ff&@_4 )_// LS/ " . //5“” 20E€ ay 240 D 35- COE

e Der Kunde zahlt innerhalb der Skontofrist.

Schema der Skontoberechnung:

Rechnungsbetrag 100 %  3.272,50 € Ry . Py A i/hva w ?
(Handelsware) , /& Je EBHW 7 érfra
- Bruttoskonto - 3% € UST - fassive

Bankgutschrift 97% 3, BK = Alchvor @"?

Buchungssatz:
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